
SUKSES STORY PENGEMBANGAN 
KAMPUNG NENAS DI KAB. KEDIRI

SURYADI
(Ketua POKTAN SARI BUMI)

Ds. BABADAN KEC. NGANCAR
KABUPATEN KEDIRI

JAWA TIMUR



POTENSI NENAS

Kecamatan Ngancar merupakan
sentra Nenas dengan luas
pertanaman sekitar 2.562 Ha



PENDAHULUAN

Desa Babadan terletak + 12 km dari puncak Gunung Kelud, Masyarakat Babadan
masuk zona ring 1, masyoritas 85% mata pencaharian sebagai petani dan
peternak. Komoditas unggulan dari petani di wilayah ini adalah nanas.



JENIS NENAS YG DIKEMBANGKAN

VARIETAS QUEEN

SMOOTH CAYENE



PRODUK UNGGULAN PK-1

Produk masih

sangat terbatas



NANAS PK-1



KELEMBAGAAN KELOMPOK

NAMA KELOMPOK TANI: SARI BUMI
LOKASI                              : DUSUN BABADAN DESA BABADAN KEC. NGANCAR
JUMLAH ANGGOTA        : 53 ORANG
LUAS AREAL POKTAN     : 152 Ha
KEGIATAN KELOMPOK   : 1. BUDIDAYA HORTIKULTURA

2. PETERNAKAN
PERTEMUAN KELOMPOK  : 1. PERTEMUAN ANGGOTA KELOMPOK SETIAP 1 BULAN

2. PERTEMUAN GAPOKTAN SETIAP BULAN
3. PERTEMUAN KTNA SETIAP BULAN

SUSUNAN PENGURUS:
KETUA              : SURYADI
SEKRETARIS     : SUDARNO
BENDAHARA   : SUGIYO
SEKSI-SEKSI     : BIBIT, PRODUKSI, KELEMBAGAAN DAN PEMASARAN



KETUA KELOMPOK SEBAGAI PETANI 
SEKALIGUS PELAKU USAHA

RETAIL 
MODERN

PASAR 
TRADISIONAL

PASAR WISATA

PERAN KETUA KELOMPOK



PEMBINAAN

Perkumpulan kelompok
dilaksanakan rutin 1 bulan

sekali

Pembahasan antara lain:
- Teknologi2 terbaru terkait
budidaya
-Kriteria-kriteria yang diinginkan
oleh pasar
-Pengaturan jadwal forcing 
sehingga jadwal panen
berkelanjutan



PROSES MENEMBUS RETAIL MODERN

BERKENALAN 
DENGAN SUPLIYER 
DI LOKASI WISATA

MENCOBA DAN 
MULAI MENJADI 

PEMASOK UNTUK 
RETAIL MODERN

Rain Market



KIAT SUKSES TETAP EKSIS DI RETAIL 
MODERN

1. KOMITMEN

2. KONTINYUITAS 
PRODUK

3 KEJUJURAN

4. PERENCANAAN

5. DISIPLIN



KRITERIA RETAIL MODERN

KRITERIA QUEEN SMOOTH CAYENE KET

BUDIDAYA SESUAI SOP GAP
PENGGUNAAN HORMON PEMBESARAN SESUAI DOSIS
> 1,8 Kg

BERAT > 0,8 Kg > 1,8 Kg

WAKTU PANEN PAGI HARI/SORE HARI PAGI HARI/SORE HARI

PERLAKUKAN
PANEN

HINDARI BENTURAN HINDARI BENTURAN

TINGKAT 
KEMATANGAN

KEMAMPO, KEMRUJAK KEMAMPO, KEMRUJAK



CONTOH TINGKAT KEMATANGAN

KEMAMPO
WARNA HIJAU TUA



RETAIL MODERN

CONTOH PERMINTAAN 
RETAIL MODERN:
- TINGKAT KEMATANGAN 
WARNA HIJAU TUA
- UKURAN SERAGAM



PASAR WISATA



PASAR TRADISIONAL



PROSES PANEN

PANEN PASAR TRADISIONAL



BENEFIT RETAIL MODERN
Aspek Pasar Modern Pasar Wisata Pasar Tradisional

Harga Stabil tinggi/ 
menguntungkan

Lebih tinggi sedikit
dari lokal

Harga fluktuatif dan ada fee 
10% untuk pedagang

5000 3500 3500 dan memberikan fee 10% 
pedagang

Pembayaran Cash tiap bulan Cash Harus ada lemek (jaminan)
1 Pending (jaminan) 
pengiriman berikut baru di
bayar
Klo tdk kirim jaminan hangus

Penanggung
jawab

Jelas ada
manajemen

Krn lgsg cash tdk
ada penjamin

Tdk ada penjamin hanya
kepercayaan



SUKA DUKA DI MASA PANDEMI

Waktu Modern Wisata Lokal

Sebelum
Pandemi

2,5 ton/ minggu 1 ton/ minggu 15 ton/ minggu

Setelah
Pandemi

1-1,5 ton/ 
minggu

0,5 ton/ minggu 7-8 ton/ minggu



DAMPAK DARI RETAIL MODERN KE 
PETANI MITRA/KELOMPOKTANI

1. Harga beli yang di tawarkan lebih tinggi sehigga petani lebih
untung

2. Pasar lebih terjamin
3. Produk memliki kualitas lebih

PETANI MITRA DI AJAK 
MENUJU PRIMA 3



DUKUNGAN DARI PEMERINTAH 
DAERAH

Mas Bupati Saat
memantau Pasar

Wisata





Kawasan nenas 2019



HARAPAN KAMI

Pandemi Covid 19 sangat berpengaruh pada pemasaran nanas, padahal
nanas sebagai salah satu buah yg kaya serat dan vitamin C seharusnya
bisa menjadi solusi di kala pandemi
Kami mohon dukungan dari kementerian pertanian:
1. Sosialisasikan terkait manfaat buah nanas supaya masyarakat

Indonesia banyak membeli nanas
2. Mohon di bantu kebijakan petani kecil untuk bersaing di pasar modern 

karena untuk pelaku usaha kecil seperti kami dengan modal kecil
harus kalah dengan yang modal besar padahal kualitas produk kami
jauh lebih baik




